Boden/Zubehor

Profloor

Werkzeughersteller
wird 20 Jahre

20 Jahre nach ihrer Griin-
dung gehort die Profloor AG
zu den Top-Herstellern von
Werkzeugen fiir das boden-
legende Fachhandwerk. Was
1995 als One-Man-Show mit
Unternehmensgriinder Mo-
ritz Muhlebach als alleini-
gem Mitarbeiter ganz be-
scheiden als Handelsunter-
nehmung »Werkzeug fiir
Bodenleger« begann, hat
sich dank Miihlebachs Un-
ternehmer-Spirit und einer
»leichten jugendlichen Nai-
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vitdt, wie der mittlerweile

46-jahrige Unternehmer
selbst augenzwinkernd er-
klart, zu einem der erfolg-

reichsten Hersteller und
Handler der Branche ent-
wickelt. Das anfangliche

Produktsortiment bestand
aus Klingen, ein paar Werk-
zeugen und Klebstoffen in
einer Garage.

Weil es viele Produkte, die
der Markt verlangte, noch
gar nicht gab, erfand sie der
findige Schweizer kurzer-
hand selbst und lieR sich die
Technologien auch gleich
patentieren. Deshalb st
Profloor heute mit (iber
3500 Produkten auf einer
Lagerflache von uber 1200
m? und einem kunden-
freundlichen Verkaufsshop
in Uster definitiv eine Er-
folgsstory, die auch andere
Unternehmen der Branche
inspiriert.

Ein wichtiger Stiitzpfeiler des
anhaltenden Erfolgs sind
definitiv die zahlreichen Ei-
genentwicklungen und Mar-
kenartikel: darunter die Best-
seller wie etwa die »Work-
wear«-Arbeitskleidung, die
gesamte »Blue Marlin«-Kol-
lektion mit dem beriihmten
und preisgekronten Boden-

»Vater« des Erfolgs:
Profloor-Unterneh-
mensgriinder und
Verwaltungsrats-
président Moritz
Miihlebach mit
dem preisgekronten
»Blue Marlin«-
Bodenlegermesser.

legermesser, die »Cutinator«-
Stanzen und unzahlige wei-
tere Innovationen, zu denen
auch rund 70 zum Teil welt-
weit patentierte und zum
Patent angemeldete Pro-
dukte gehoren. Viele dieser
Produkte sind auch als Pri-
vate-Label weltweit erhalt-
lich. Zum Profloor-Sortiment
erscheint alle zwei Jahre
ein aktueller, zweisprachiger
und Uber 200 Seiten starker
Katalog.

Starke Vertriebs- und
Serviceorganisation

Inzwischen verfiigt Profloor
auch Uber ein flachen-
deckendes  Vertriebsnetz
mit starken Handelspartnern.
Und aus dem anfanglichen
Einzelkdmpfer Miuhlebach
wurde eine schlagkréftige,
professionelle zehnképfige
Truppe. »Das Team bildet
die wichtige Basis fir den
Unternehmenserfolg, ohne
die richtigen Mitarbeiter
wire Profloor nicht dort, wo
wir heute sind«, sagt Moritz
Miihlebach stolz. Dariiber
hinaus punktet Profloor mit
Beratungs- und Reparatur-
service, bietet eine Miet-
flotte und arrangiert Vor-
fiihrungen und Schulungen.

Und auch der Lieferservice
setzt MaRstdbe: Bestellun-
gen, die bis 16.30 Uhr ein-
treffen, werden bereits am
niachsten Tag ausgeliefert.
Auf Wunsch sogar mit Over-
night-Service und Anliefe-
rung bis 7 Uhr.
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